
Informe de Conclusiones de la Fase  Página 1 de 4 

Sistema de Administración de Farmacias  

Informe de Conclusiones de la Fase  

Versión 1.2 
 

 

 

Historia de revisiones 
Fecha Versión Descripción Autor 

 16/11/2014 1.2 Informe de Conclusiones de 

Fase Construcción 

Gonzalo Capote 

     

        

        

 

 



Informe de Conclusiones de la Fase  Página 2 de 4 

Contenido 
 

 

1. OBJETIVOS DE LA FASE ......................................................................... 3 

1.1. OBTENER UNA VERSIÓN BETA DEL SOFTWARE (CONSTRUIDO Y CON NIVEL DE COMPLETITUD 

Y CALIDAD ADECUADO PARA SER EVALUADO POR EL CLIENTE) ......................................... 3 
1.1.1. Cumplimiento ............................................................................... 3 

1.2. ELABORAR LA DOCUMENTACIÓN ASOCIADA (TÉCNICA, SOPORTE AL USUARIO, 

VERIFICACIÓN, CAPACITACIÓN) ........................................................................... 3 
1.2.1. Cumplimiento ............................................................................... 3 

1.3. PREPARAR FASE DE TRANSICIÓN .................................................................. 3 
1.3.1. Cumplimiento ............................................................................... 3 

2. EVALUACIÓN DE LA FASE ...................................................................... 4 

2.1. EVALUACIÓN GLOBAL............................................................................... 4 
2.2. ESTADO ACTUAL DEL PROYECTO .................................................................. 4 
2.3. ACCIONES A TOMAR ................................................................................ 4 

3. CONCLUSIONES .................................................................................... 4 

 



Informe de Conclusiones de la Fase  Página 3 de 4 

1. Objetivos de la Fase 
 

1.1. Obtener una versión beta del software (construido y con nivel de 

completitud y calidad adecuado para ser evaluado por el cliente) 

1.1.1. Cumplimiento 

Se logró obtener una versión beta del producto con todos los casos de uso 

acordados con el cliente en el alcance inicial. El producto presenta un nivel 

calidad y completitud adecuado para ser evaluado por el cliente. Durante 

varias instancias de demostración del producto se fue obteniendo el retorno 

del cliente lo que nos permite asegurar localidad y completitud del producto a 

ser evaluado por el cliente. 

 

1.2. Elaborar la documentación asociada (técnica, soporte al usuario, 

verificación, capacitación) 

 

1.2.1. Cumplimiento 

Se elaboró toda la documentación asociada necesaria en particular un manual 

de usuario y toda la documentación técnica que le permitirá al cliente poder 

entender la arquitectura del producto y realizar de futuro todas ampliaciones 

de funcionalidades que entienda necesario. 

 

1.3.  Preparar fase de transición 

 

1.3.1. Cumplimiento 

Se diseñó en acuerdo con el cliente un plan de implantación con un 

cronograma definido que permitirá transferir el producto al ambiente de 

usuario y que opere el sistema.  

Consideramos cumplidas las tareas necesarias para completar exitosamente 

los objetivos de la fase. 
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2. Evaluación de la Fase 

2.1. Evaluación Global 

Se han cumplido todos los objetivos globales planteados para la fase de 

construcción. 

2.2. Estado actual del Proyecto 

Nos encontramos en la semana 2 de la segunda iteración de la fase de 

construcción. Hemos decidido dar por concluida la fase de puesto que los 

objetivos propuestos han sido cumplidos. 

Se obtuvo una versión beta del producto que será implantada en el entorno 

del usuario según un plan de implantación acordado con el cliente con su 

cronograma correspondiente. 

La fase de transición será de solo una semana puesto que la fase de 

elaboración no insumió una semana más que la propuesta inicial del MUM. 

 

 

2.3. Acciones a Tomar 

N/A 

3. Conclusiones 
Se ha cumplido con el objetivo de obtener una versión beta del producto con 

el alcance inicial acordado con el cliente. 

Las instancias de demostración del producto nos permiten avizorar una buena 

recepción y lograr la satisfacción del cliente. 


